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Jakub Kaspar
reditel marketingu

13.kvétna 2009

=z Zabka

SN




777N

zabka

N\



Zabka

e Maloobchodni sit Zabka byla zaloZena pfed deseti lety v Polsku, kde dnes

provozuje okolo 2000 prodejen

» Retézec koupila v 1ét& 2007 skupina Penta, kterd ihned oznamila zamér

expandovat s Zabkou nejprve do Ceské republiky a poté i na Slovensko
e 0Od dubna 2008 otevrela Zabka v Praze a okoli celkem 45 prodejen
 Na konci letosniho roku jich bude otevreno vice nez 100
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Vice o Zabce

e Jednotlivé obchody funguji na principu blizkém fransize — ridi je

nezavisli provozovatelé.
e Zabky jsou mensi (70-200m2) prodejny typu ,,convenience”
e Sortiment: potraviny a doplnkoveé zbozi

(1600 garantovanych polozek)

Sluzby (platby sloZzenek, dobijeni telefontl, terminaly Sazka)

predevsim v centrech mest a také v rusnych komercnich oblastech
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Nas zakaznik / nakupni chovani
e Sekundarni nakup na 1- 3 dny
e Vysoky pomeér impulsniho nakupovani
e Prdmérny nakup 85-90 K¢
e 5-7 polozek
e Nizsi loajalita zdkaznikt/ prevazuje ad hoc nakupovani

e Typologie zakaznikt se velice rozmanita /zalezi na lokalité (centrum

meést, satelity, vesnice)
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Zakladni predpoklady pro rozvoj sité Zabka

Zmeéna Zivotniho stylu
Lidé v CR

e Vice pracuji

e Bohatnou

 Maji méne volného Casu

Zabka je tu, abyste mohli nakupovat

e Blizko
* Rychle
e PohodIné

Cil: vytvofit pro zakazniky podminky pro denni rychlé a pohodIné nakupy v

pfijemném prostiedi
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Expanze = priorita Cislo 1

e Ziskavani novych obchodnich prostorti k prondjmu pat¥i k nejvyssim prioritam

retézce
Zakladni parametry lokality:
e v blizkosti zastavek prostredkd verejné hromadné dopravy
 na nadrazich, u frekventovanych komunikaci
e na sidlistich Ci v jinych husté obydlenych lokalitach, satelitni lokality vétSich mést

e v mistech s velkym pohybem lidi (napf. ndmésti, administrativni centra, turistické
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Plan Expanze

Rok 2008

2008 otevieno 31 prodejen (start 5/2008)
4Q/2008 celkem 15 prodejen

Rok 2009
e Plan otevreni 72 prodejen (7/mésicné)

e Prorok 2009 predpoklad optimalizace nakladl na jednu prodejnu —
35% oproti 2008
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Spravny cas pro expanzi

e Uvolnéni tlaku realitnim trhu
— Vice kvalitnich a dostupnych prostor
— Snizeni cen pronajmu
e Snizeni cen stavebnich praci
e LepSi dostupnost dodavatelli stavebnich praci

e Zvyseni kvality /snaha o vybudovani dlouhodobého vztahu

Zvyseny pocet zajemct o praci v Zabce/ kvalitnéjsi zdroje
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