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V ZAHRANIGCI

od Casablanky — uZijete opra-
vdového arabského smlouvani.
Modelovy scénaf: obchodnik
s Satky se vds snazi naldkat do
svého kramku. Pouziva podob-
né techniky jako kuchaf nebo
mackac citrust z nameésti. Vy
se zldkat nechdte, protoZe $3-
tek stejné chcete. Uvnit¥ si je-
den vyberete a ptite se na
cenu, kterou on stanovi na 150
dirhamt (néco pies 400 ko-
run). Vy na néj prekvapené vy-
valite oci, zacnete se smat. On
se — naoko nechdpavé — zepta,
jaka je tedy vaSe cena. 20 dir-
hamt. On vyvali oéi, propuka
v rozhotceny smich. Slevi na
130, vy pristoupite na 40. On
lomi rukama a ptedstira, Ze ne-
Vefi svym ofim a usim. Slevi
na 120, vy zGstavate na 40, coz
on povazuje za donebevolajici.
Na fadu p¥ichazi papir a tuz-
ka. Na papir napiSe vedle sebe
svoji a vasi cenu, obé Skrtne
a napiSe novou ¢astku. Ta je sa-
moziejmé vy$§i nez aritmetic-
ky pramér. Vy vedle této nové
cifry napiSete svou (zvedate,
dejme tomu, o deset dirhamd,
ale ne p¥ili§ ochotné). On zase
obé Cisla Skrtd a piSe nové
s tim, Ze je to ,last price“. Na-
ez vy stanovite svou ,,posledni
cenu“. UZ to vypadd, Ze se asi
nedohodnete, a tak odkladite
Satek a predstirate odchod. On
zase lomi rukama a obraci oci
k nebi, snad aby si jako svédka
povolal samotného Alldha. Ale
abyste mu neodesli, pfichazi
s novou nabidkou — dva $itky
za 170 dirham. Valite odi...

Obchod opoustite se tfemi
Satky za 180 dirhamd. Celé di-
vadlo zabralo vic nez ptl hodi-
ny a vas naplnilo vzrusenim
a pocitem skvéle vykonaného
obchodu. JenZe nezapomerite,
Ze vitézstvi vidy zGstava jaksi
,na domacim h¥isti“.

Na marrakésskych trzich
dostanete vSe — od ovoce a ze-
leniny, Cerstvich datli, maty,
koteni a heny ptes koberce,
Satky, Sperky, dfevéné sosky,
tradi¢ni berberské pantofle,

bubinky a vodni dymky aZz
k vécem denni potieby, jako
jsou papirové kapesniky, naz-
ky, jehly a nité, nadobi i za-
pisniky a tuzky.

Prochazka po mediné

Kazdé ze CtyF marockych
kréalovskych mést ma svou bar-
vu. Fés je modry, Meknés zele-
ny, Rabat bily a Marrakés Cer-
veny. Berberska povést pravi,
7e kdyZ byla do srdce mésta
»vsazena“ meSita Kutubija, vy-
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Sehnat nocleh v Marraké-
Si neni absolutné problém.
Zalezi jen na vasem ce-
stovnim rozpoctu. A i tak
jsou ceny mnohem nizsi
nez v Evropé. Pokud patfi-
te k ,nezavislejSim“ ce-
stovatelim bez naroku na
luxus, zamifte do mediny,
kde najdete mnozstvi lev-
néjsich, prosté zafizenych
hotelll — uz pri vstupu do
starého mésta vas oslovi
dohazovaci. Nocleh poridi-
te jiz zhruba od 40 dirha-
mu. Lepsi, ale draZzsi hote-
ly jsou vné mediny kolem
hradeb, ve ville nouvelle.

L) HISTORIE____

Marrakés zalozil roku 1062
sultan Jasef bin Tasfin
z kmene Almoravidl. Mésto
se stalo vyznamnym kultur-
nim centrem islamského
svéta. Diky poloze na kfizo-
vatce obchodnich cest
rychle bohatlo a ziskavalo
na krase. Nic na tom ne-
zménily ani almoravidské
dobyvaéné wpravy do Spa-
nélska, které odcerpavaly
mnoho z bohatstvi.

Kdyz sultan Jasef roku
1106 zemrel, vlady se
chopil jeho syn Ali. Marra-
kés zazival prvni zlaty
vék. Ali dal vystavét pala-
ce, lazné a predevsim roz-
sahly podzemni zavlazova-
ci systém.

Kratce pred tim, nez se 12.
stoleti prehouplo pres polo-
vinu, se vlady nad Maro-
kem (tudiz i nad Marraké-
Sem) chopili prfisné mus-
limsti Almohadé. Marrakés
zlstal hlavnim méstem je-
jich riSe az do padu v roce
1269. Merenidovci pak
vladli z Fésu a zlaté casy
se do Marrakése vratily az
v 16. stoleti s dynastii Sa-
adovcu. Tehdy vznikla roz-
lehla meSita Mouassine,
mellah ¢i medersa (nabo-
Zenska Skola) Aliho ben Ji-
sefa. Zvlastnim prinosem
bylo pro mésto panovani
saadovského sultana Ah-
meda al-Mans(ra, ktery
dal zbudovat palac el-Badi
a saadovskou nekropoli.
Kdyz Saadovce vystridali
Alawité, prenesli hlavni
mésto do Meknésu a Mar-
rakés stihly horsi ¢asy. Tr-
valy s prestavkami az do
prichodu Francouzu. Ti vy-
budovali ville nouvelle
a opravili a oZivili medinu.
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